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Digitale Inzahlungnahme fiir den Fachhandel: Rebike

startet B2B Trade-In-Portal fiir gebrauchte E-Bikes

Mithilfe eines neuen Online-Tools von Rebike konnen Handler*innen gebrauchte E-
Bikes ihrer Kundschaft direkt beim Neukauf in Zahlung nehmen — der gesamte Prozess
von der ersten Bewertung bis zur Auszahlung lauft digital und wird von Rebike

abgewickelt.

Trade-In Portal

Professionelle Ankaufsbewertung fiir E-Bikes.
Ermitteln Sie den garantierten fiir Ihre Kund {ickldufe und Trade-I

Trade-In Bewertung

Marke * Modelljahr *

Cube 2024
Kategorie * Herkunft des Fahrrads *

E Bikes Fully Eintausch von Privatperson
uvp* Kilometerstand *

3.999,00 € 1.100

Garantierter Preis

1135 € inkl. MwSt.

Rebike, ein fiihrendes Recommerce-Unternehmen fir E-Bikes, betreibt das modernste E-
Bike-Refurbishment-Center Europas und verfligt tiber eine leistungsstarke Infrastruktur
fir hochwertige Second-Life-E-Bikes. Mit dem neuen Trade-In-Portal erweitert der
Refurbishment-Spezialist sein zirkuldres Geschaftsmodell: Der Fahrradfachhandel kann
beim Neukauf einen garantierten Eintauschwert anbieten, wahrend Rebike die komplette
Abwicklung Ubernimmt - von Abholung uber technische Priifung bis hin zur
professionellen Wiederaufbereitung. So gelangen gebrauchte E-Bikes zuriick in den
Kreislauf und erhalten ein zweites Leben.

Digitale Inzahlungnahme: einfach und schnell
Der Prozess ist vollstandig digitalisiert und auf wenige Schritte reduziert: Handler*innen
geben Marke, Modelljahr und Kilometerstand des gebrauchten Kunden-E-Bikes im Portal
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ein und erhalten sofort einen garantierten Ankaufspreis. Nach kurzem Check werden die
Unterlagen hochgeladen, ein Abholtermin vereinbart und das Bike innerhalb weniger
Werktage beim Fachhandel abgeholt. Nach der Priifung erfolgt die Auszahlung des
vereinbarten Betrags.

Vorteile fiir den Handel: Mehr Verkaufe, weniger Aufwand, kein Risiko

Fir den Handel wird die Inzahlungnahme eines alten E-Bikes zu einem einfachen
Servicebaustein im Verkaufsgesprach. Das Angebot kann direkt helfen, mehr
Abschlisse zu erzielen, weil Kund*innen ihr altes Rad unkompliziert abgeben konnen.
Handler*innen miissen weder Preisrisiken eingehen noch eigene Ressourcen fiir
Bewertung, Logistik oder technische Priifungen einplanen. Sie konzentrieren sich auf
Beratung und Verkauf, wahrend Rebike alle Schritte des Ankaufprozesses digital,
transparent und effizient organisiert. ,Der Handel profitiert von einem vollstdndig
integrierten Prozess - ohne Risiko und ohne zusétzlichen Aufwand”, sagt Robin
Diestelhorst, Growth & Retail, Rebike.

Vorteile fiir Kund*innen: Sofortiger Preisvorteil, ohne Weiterverkaufsaufwand

Auch fir Endkund*innen ist der Ablauf klar und einfach: Beim Neukauf erhalten sie einen
sofortigen Preisvorteil, weil der Wert ihres gebrauchten E-Bikes direkt angerechnet wird.
Sie sparen sich den oft zeitaufwendigen privaten Verkauf ber Kleinanzeigen oder
Marktplatze und miissen sich nicht um Fotos, Inserate oder Probefahrten kiimmern. Die
transparente Bewertung schafft Vertrauen. Zudem bleibt ein gutes Gefiihl, wenn ihr
gebrauchtes E-Bike professionell aufbereitet wird und als refurbished E-Bike erneut
genutzt werden kann.

Vorteile fiir Rebike und die Kreislaufwirtschaft

Fir Rebike eroffnet das Portal einen skalierbaren Zugang zu hochwertigen
Gebrauchtbikes aus dem Fachhandel. Diese Rader werden im eigenen Refurbishment-
Center gepriift, technisch liberholt und als hochwertige refurbished E-Bikes wieder auf
den Markt gebracht. ,Unser Ziel ist es, hochwertigen E-Bikes ein zweites Leben zu
schenken, den Markt fir refurbished E-Bikes weiterzuentwickeln und gleichzeitig den
Fachhandel zu starken” erklart Thomas Bernik, CEO von Rebike. ,Das Trade-In-Portal
verbindet wirtschaftlichen Mehrwert mit echter Nachhaltigkeit — einfach, transparent und
effizient.”
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Rollout im Fachhandel

Nach dem erfolgreichen Launch des Trade-In-Portals in den eigenen Rebike-Flagship-
Stores beginnt nun das Onboarding weiterer grolRer Fachhandler. Der bundesweite
Rollout ist in Vorbereitung, eine internationale Skalierung bereits geplant.

Handler*innen, die mehr iiber das Rebike Trade-In-Portal erfahren mochten, erreichen
uns unter: partner@rebike.com

Key Facts zum Rebike B2B Trade-In-Portal

e Garantierter Ankaufpreis — sofort verfiigbar, basierend auf wenigen Basisdaten

e Schneller Funktionscheck im Laden

o Vollstandig digitale Abwicklung: Erfassung, Dokumentation und Nachverfolgung

e Abholung durch Rebike, innerhalb weniger Werktage

e Mehr Umsatz fiir Handler*innen: héhere Abschlussquote moglich ohne eigenes
Risiko oder Mehraufwand

o Sofortiger Preisvorteil flir Kund*innen, ohne Aufwand beim Weiterverkauf

e Nachhaltige Kreislaufwirtschaft: hochwertige gebrauchte E-Bikes werden
professionell refurbished und erneut auf den Markt gebracht

Uber REBIKE MOBILITY

Rebike Mobility zdhlt zu Europas gro8tem Recommerce-Unternehmen fiir Bikes und betreibt
Europas modernstes E-Bike Refurbishment Center. Das Miinchner Unternehmen vertreibt
generaliiberholte E-Bikes namhafter Marken Uiber einen Multichannel-Ansatz europaweit auf eigenen
Online-Webshops (rebike.com), Partner-Marktplétze sowie eigene Flagship-Stores in Miinchen und
Frankfurt a.M. und Shop-in-Shop-Formate bei Decathlon. Rebike libernimmt gro3e Mengen
gebrauchter E-Bikes und Fahrrader von namhaften Leasingfirmen und Handlern und verldngert deren
Lebensdauer durch professionelle Aufbereitung. Allein 2025 werden ca. 25.000 E-Bikes in einem
eigens entwickelten und vom TUV Rheinland zertifizierten —Refurbishment-Verfahren
generaliiberholt. Kund*innen profitieren von einer breiten Modellpalette, glinstigen Preisen und
einem professionellen Kundenservice. So bietet Rebike eine attraktive Alternative zum Neukauf von
Fahrradern und tragt mit seinem zirkuldren Geschéaftsmodell zur Mobilitdtswende, Klimaschutz und
zur Schonung begrenzter Ressourcen bei. Das Unternehmen wurde 2018 von den Geschéftsfiihrern
Thomas Bernik und Sven Erger gegriindet und beschéftigt rund 150 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter

an allen Standorten.
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Pressekontakt:

Rebike Mobility
Nikola Kelemen | Senior Marketing Manager
Tel.: 089/895 4333 102

nikola.kelemen@rebike.com

www.rebike.com
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Hansmann PR
Mike Hunger
Tel.: 089/360 5499-24

m.hunger@hansmannpr.de

www.hansmannpr.de
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